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㉡ 경영

효율화를 위한

생산성 향상

방향

오타

주로 경력이 일천한 시간제 고용자(파트타이머)~ 주로 경력이 일정한 시간제 고용자(파트타이머)~
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번호 : 06

오타

•지배(권력을 위한 갈등해결) : 상대방의 입장은 전혀 고려하지

않고 자신의 이익을 위해서 공식적은 권위를 사용하여 상대방을

지배하고 복종을 강요하는 것

•지배(권력을 위한 갈등해결) : 상대방의 입장은 전혀 고려하지

않고 자신의 이익을 위해서 공식적인 권위를 사용하여 상대방을

지배하고 복종을 강요하는 것
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번호 : 39

오타

아래 글상자 속에는 해외에 점포를 개설할 때의 입지 및 상분석

의 단위들이 기술되어 있다. ~

아래 글상자 속에는 해외에 점포를 개설할 때의 입지 및

상권분석의 단위들이 기술되어 있다. ~
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해설

번호 : 55

오타

푸시전력은 일종의 인적판매 중심의 마케팅 전략이다. 푸시전략은 일종의 인적판매 중심의 마케팅 전략이다.
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② 허프의

확률모델공식

문제-본문

P
ij
 = 거주지구 j에 있는 소비자가 점포 j에 구매하러 가는 확률 P

ij
 = 거주지구 i에 있는 소비자가 점포 j에 구매하러 가는 확률

도서의 오류로 학습에 불편드린 점 진심으로 사과드립니다.

더 나은 도서를 만들기 위해 노력하는 시대교육그룹이 되겠습니다.
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